Volop jeugdige belangstelling voor boordemon-

straties.

product is dat je met zink nu ook
een mooie ‘look’ krijgt. Het materi-
aal had altijd een blikkerige uitstra-
ling en is daardoor niet geliefd als
gevelbekleding. Dankzij NedZink
NOVA is zink nu eigenlijk pas mooi
geworden.’

LockBlock

Voor één van de meest opvallende
nieuwe producten tekende de Be-
ton Industrie Arts (BIA). Dit bedrijf
introduceerde het BIA LockBlock,
een betonblok wat droog gestapeld
kan worden en speciaal is ontwik-
keld om nietdragende lichte schei-
dingswanden in de ruwbouw fase
probleemloos te vervaardigen. ‘Het
LockBlock werkt als een soort
kliklaminaat en is handmatig te
verwerken zonder gebruik te ma-

ken van metsel- of lijmmortels.
Daardoor kan er minstens zes keer
sneller dan traditioneel metsel-
werk gewerkt worden’, licht direc-
teur Harold Arts toe.

Een groot voordeel is het zelfcen-
trerend vermogen van het BIA
LockBlock. Arts: ‘Door de centri-
sche vormgeving van het BIA Lock-
Block vallen de blokken gelijk in
elkaar. Daarnaast verminder je het
gebruik van cementmaterialen en
dus de kans op huidirritatie.” De in-
novatie is herbruikbaar in de toe-
passing bij scheidingswanden in
kantoor- en bedrijfsruimte. Bijko-
mend voordeel is het gebruik van
het materiaal beton wat een posi-
tieve bijdrage levert in de reductie
van geluid.

Een opvallend positief geluid
klonk er bij Berkvens deursyste-
men. Het bedrijf heeft een goed
jaar achter de rug, waarin vooral
het 60-jarig bestaan centraal stond.
Maar ook breidde het bedrijf niet
lang geleden uit en investeerde
het in een nieuwe productiestraat.
‘We mogen niet klagen. In een

voor veel bedrijven moeilijke tijd,
houden wij ons nog goed staande’,
vertelt Edwin Vermolen van Berk-
vens. ‘Met deuren zit je ook rela-
tief aan het einde van het bouw-
proces, dus de eventuele gevolgen
zullen zich waarschijnlijk later
aandienen.’

John de Wolf

Tijdens de Bouwbeurs waren di-
verse bekende Nederlanders in de
verschillende stands aanwezig om
de producten van de bedrijven on-
der de aandacht te brengen. KB
Noord toonde in de stand het
nieuwe product Topfront kunst-
stof gevelbekleding. En als opval-
lende promotor voor deze nieuwe
productlijn was oud-voetballer van
Feyenoord John de Wolf aanwezig
om het publiek hierop te attende-
ren. KB Noord.nl is een jong be-
drijf dat zich heeft toegelegd op
het leveren van kunststof bouw-
producten, zoals onder andere
boeidelen, rabat, plinten, venster-
banken, terrasplanken, etc. Inmid-
dels opereert het bedrijf voor ge-
heel Nederland.
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Een van de meest opvallende innovaties op de Bouwbeurs: het LockBlock van BIA. Een betonblok
wat droog gestapeld kan worden en in elkaar valt als een kliklaminaat. (Foto's: Roel van Vemde - Vraag
en Aanbod)

Durf te kiezen
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‘Echte ondernemers zullen sterker
uit deze periode komen. Zij zullen
nieuwe wegen ontdekken waarbij
vooral het virtuele netwerken een
grote rol zal gaan spelen.’ Zo ver-
wacht Oskam dat vooral in het on-
derhoud en renovatie en in de seni-
orenbouw veel werk ligt en dit in
de komende jaren alleen maar zal
toenemen. De campagne ‘Meer met
Minder’, het nationale energiebe-
sparingsplan van de overheid en
het bedrijfsleven, zal hiertoe alleen
maar aan bijdragen.

Nieuw licht

Tot slot stipt Oskam de bouwkolom
nog aan. ‘De huidige situatie werpt
ook een nieuw licht over de scha-
kels in de bouwkolom. De waarde-
creatie in de bouw wordt in laatste
instantie bepaald door de consu-
ment. Zij bepalen hoe en wat er
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2009 drie dagen diverse lezingen.
De eerste dag zijn de ‘concepten’
behandeld om te worden gevolgd
op dag twee met de ‘praktijk’ en
afsluitend zijn de ‘programma’s’
voor ICT in de bouw belicht. Daar-
mee is een kader geschetst voor
succesvolle toepassing van integra-
le ICT in de gehele bouwkolom. De
lezingen hebben in totaal ruim
driehonderd geinteresseerden ge-
trokken. Oskam toont zich na af-
loop uitermate tevreden: ‘Er is een
wezenlijke impuls gegeven aan het
denkproces over integratie van
bouwprocessen. Veel marktpartijen
zoeken naar beter samenspel met
alle partners in het bouwproces.
Dat vraagt een veranderproces,
waarvan we de impact op de bedrij-
ven niet moeten onderschatten.
Alle bezoekers en exposanten van
Bouw & ICT hebben belang bij een
betere integratie. Tijdens de Bouw
& ICT 2010, die op 17 en 18 maart
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